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Podklady k posúdeniu projektu       
 
 
• Požadované investície, suma, účel použitia, časový rámec 

- celková suma, účel použitia, časový rámec 
- ostatné možné finančné zdroje, vrátane zdrojov poskytovaných prekladateľmi projektu 
 

• Podnikateľský plán a náčrt rozvojového projektu 
- popis investičného projektu, rastový potenciál 
 

• História 
- stručný popis vývoja podniku 
 

• Právna forma, vlastnícka štruktúra, skúsenosti v odbore 
- mená hlavných vlastníkov, percentuálny podiel 
 

• Organizačná štruktúra 
- mená kľúčových vedúcich pracovníkov, vek, funkcia, skúsenosti v odbore a zodpovednosť v 

rámci podniku 
- organizačná schéma podniku 
- počet zamestnancov v rôznych sektoroch (správa, vývoj, predaj, výroba, ...) 
 

• Finančné výkazy za posledné tri roky a čiastkové výsledky tohto roka 
- výkazy ziskov a strát, súvahy 
- akékoľvek záväzné finančné záležitosti (záväzky a pohľadávky po lehote splatnosti, dlhy, 

nadbytočný inventár…) 
 

• Finančné projekcie do budúcnosti (5 rokov) 
 
• Kľúčové výrobky/služby a vývoj 

- zoznam hlavných výrobkov s predajnou cenou, percentuálny podiel na  výrobe, percentuálny  
rozpis nákladov (suroviny, súčiastky, subdodávka,…) 

- vývoj nových výrobkov, ukončený alebo prebiehajúci 
 

• Predaj na trhoch a hlavné konkurenti 
- predaj v SR, ČR, západných a východoeurópskych krajinách za posledné tri roky, predpoklady 

do budúcnosti 
- podiel na trhu 
- najvýznamnejší konkurenti a ich podiely na trhu 
- spôsob diferenciácie od konkurencie 
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• Distribu čná sieť a rastový potenciál 
- spôsob distribúcie, hlavní zákazníci a akékoľvek špeciálne dohody 
- potenciál rastu a získavanie nových trhov 
 

• Výrobná kapacita a výstupy 
- počet pracovníkov, ktorí sa priamo podieľajú na výrobe, počet pracovných smien 
- percento využitia výrobnej kapacity, problémy vo výrobe 
- dôležité subdodávky, hlavní dodávatelia a kúpne zmluvy 
 

• Priemerný vek zariadenia a úroveň automatizácie 
- priemerný vek a stav najdôležitejších výrobných zariadení 
- technologická úroveň a stupeň automatizácie 
- podmienky dodávateľov nových technologických zariadení 
 

• Kópie kľúčových zmlúv (v neskoršej fáze posudzovania) 
 


